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PRESENTACION

En la negociacion con Clientes y Proveedores es fundamental que todos los departamentos
implicados en el transporte de una IMPORTACION / EXPORTACION entiendan c6mo
se reparten los riesgos y los costes entre las partes segtn el Incoterm.

Con esta formacion:

B Conocera los Incoterms 2020 y su aplicacion correcta segun el medio de transporte que elijamos.
B Sabra calcular todos los costes seguin el incoterm.

m ldentificaremos los riesgos y las oportunidades que ofrece cada Incoterm en funcién de las
negociaciones.

m Relacionaremos los Incoterms transversalmente, con los métodos de pago, las operaciones
triangulares y los regimenes aduaneros, entre otros.

B Actualizara sus conocimientos y obtendra informacion sobre practicas del mercado.

OBJETIVOS

Respuestas que deberiamos conocer después del curso:

¢Cuales son los cambios y como se utilizan correctamente los nuevos incoterms 20207 Diferencias
con los incoterms 2010

¢Por qué no utilizar el FOB, CFR y CIF en contenedores o camiones?

¢Por qué los incoterms de la familia de las Cs, estan pensados para la venta en transito de las
mercancias?

¢Porque el EXW tiene muchas dificultados si se usa con el transporte internacional por carretera?
¢Sabes que seguro de mercancias le corresponde a cada medio de transporte?

¢Por qué el CPT y CIP no son adecuados para camioén en el proceso logistico del transporte?
¢Por qué el FOB esta destinado a graneles y carga general?

¢Cuales son las pruebas de transporte necesarias para las ventas intracomunitarias, Quick Fixes?
¢ Quién debe trincar la mercancia en un FOB?

¢Conoces los mejores incoterms para el transporte nacional?

¢Es un buen incoterm el EXW'y el DDP para transporte aéreo?

¢La entrega en los incoterms, es la que se produce segtn lo reflejado en el contrato de compraventa
o donde entrega el transportista del vendedor al comprador?

¢Cuando deberia facturar, si vendo con un DAP?

¢De quién es el stock en transito?



DESTINATARIOS

Una de las claves de esta formacion es que los distintos departamentos relacionados con
una Exportacién, Importacion o trabajos en destino (ej. personal de back office, directivos de
compras, ventas, Supply Chain, finanzas y departamento juridico) conozcan como se relacionan
las distintas variables que salpican sus departamentos y asi estén todos ellos coordinados
y entiendan el papel de cada parte en el conjunto de la operacién comercial.

Departamento de Logistica

Departamento de Exportacion

Departamento Comercial y de Atencion al Cliente
Departamento de Compras

Departamento Financiero

Departamento de Proyectos

METODOLOGIA

El curso se desarrolla mediante videoconferencia en el aula virtual. Son clases en directo, dinamicas
e interactivas donde se comparte conocimientos y experiencias entre participantes.

Clases practicas con ejemplos reales y estudios de caso. Se entrega documentacion, esquemas
con infografias y resumenes de gran utilidad para tu puesto de trabajo.

Contribucion de la logistica al valor de las operaciones comerciales para la correcta toma de
decisiones y valoracion total de los costes.

Especializacion con vision transversal.

Ofrecemos la opcion a preguntas sobre casos reales que tengas en este momento para resolverlo
en grupo. La clave es poder aplicar todo lo aprendido en el dia a dia de tu organizacion.

Formacién unicamente para profesionales en activo, respondiendo asi al compromiso de maxima
calidad.

INFORMACION PRACTICA:

* MODALIDAD: Presencial - Aula Virtual

* DURACION: 8 Hrs. (2 Sesiones de 4 horas)

* FECHAS: Consultar en la web: www.induing.com
* HORARIO: De 9:00 a 13:00 Hrs.

* PLAZAS LIMITADAS: 25 Personas

* PRECIO: 250 €

* BENEFICIOS: Formacién Bonificable por FUNDAE

* CERTIFICADO: De asistencia a los participantes



PROGRAMA

1. Base conceptual para aprender bien los Incoterms 2020

* Introduccién a los fundamentos de los Incoterms de la CCl
* Clasificacion por familias y tipos de transporte
* Las diez reglas basicas para gestionar correctamente los incoterms.

2. Los incoterms y el transporte

* Modos de transporte y la intermodalidad

* Los incoterms por modos de transporte, recomendaciones, incompatibilidades.
* El transporte por cada incoterm

* Diferencia entre entrega y destino, las pruebas de transporte.

* La carga, la estiba y el trincaje.

3. ¢ Como aplicar los nuevos Incoterms 2020 en el transporte internacional?

* Circuito operativo de la logistica de contenedores
* Usos recomendados de cada medio de transporte.
* Los seguros de transporte y los nuevos Incoterms.
* Riesgos logisticos por mal uso de los incoterms.

4. ;Los costes de transporte y los Incoterms 20207

* Principales costes operativos en la logistica del transporte
* Casos practicos.

5. Visidén transversal de los incoterms, transporte, aduanas, formas de
pago, operativa, etc.

PONENTE

REMIGI PALMES COMBALIA
EXPERTO EN INCOTERMS

Licenciado en Management Internacional y Direccion de
empresas por ESMA, Remigi esta considerado unanimemente
como el gran maestro en la docencia en Incoterms en Espafia
y Latinoamérica.

Cuenta con sus propios materiales y publicaciones y tras 30
afos como profesor y consultor ha logrado que muchos
alumnos suyos sean hoy expertos en operaciones de
compraventa internacional.
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